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Las barreras 

• Cultura 

• Distancia 

• Diferencia horaria 

• Los mueven otras cosas 

• Campeys!!! 



Acceso a la información 
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En resumen 
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Sugerencias 

• Asociarse con un Chino o al menos contratar a uno 

• Buenas espaldas: Mucho tiempo y plata 

• Para vender premium se necesita de presupuesto en 
Marketing 

• Investigar bien el mercado antes de entrar para no 
tener que ir abrir mercado 

• Recomendable: Abrir oficina / Imagen, rapidez y 
permite contratar gente buena 



 



Información de contacto: 

Max Errázuriz B. 
max.errazuriz@beltionfood.com 

7-4790128 
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